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 このたびは、「日本公庫 起業家応援マガジン」へご登録いただき、ありが 
 とうございます。 
 
 まだまだ暑い日が続いていますが、皆さまいかがお過ごしですか？ 
  暑さに負けず、創業の準備に、あるいは新たな販路の開拓に汗を流されてい 
  ることでしょう。 
 
 そんな熱い創業者の皆さまを応援する起業家応援マガジン、今月も経営に役 
 立つホットな情報満載でお届けします。 
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  １．【連載】こんな時代に「売る」技術 
 
 「『売れる！』文書作成術 ＜第２回＞」  
                              
                             有限会社 エルム・プランニング 
                 文章コンサルタント 堀内 伸浩 
 
 ◎「売れる！」すごい名刺 
 
 皆さまは日頃どのような名刺を使っていますか？ 
 「社名や名前が書いてある一般的なものですよ」と答えたあなた。 
  
  もったいない！ 
  
 実は名刺は「究極の営業ツール」なのです。 
 「ありきたりの名刺」から「すごい名刺」へ。 
  
 堀内先生のアドバイスを読んで、あなたも作り替えてみませんか。 
 
 気になる続きはこちらから。 
 ↓↓↓↓↓↓↓↓↓↓ 
 http://www.jfc.go.jp/k/pfcj/pdf/genko_100825.pdf 
 (PDFファイル 187KB) 
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  ２．先人に学ぶ 起業家レポート 
 
 「追随者との競争」 

http://www.jfc.go.jp/k/pfcj/pdf/genko_100825.pdf


                 有限会社 藍や 
                                代表取締役 加藤 純 
 
 創業企業の多くが最初にぶつかるのが顧客の開拓の壁。新規性の強い事業の 
  場合はなおさらその傾向が強いようです。 
  
 そしてこの壁を乗り越え、やっと事業が軌道に乗ってきたと思えば、今度は 
 「同業者の模倣による激しい競争」という新たな壁が・・・。 
  
 今回の起業家レポートでは、追随者との競争に打ち勝つべくさまざまな取り 
 組みを行っている企業をご紹介します。 
 
  気になる続きはこちらから。 
 ↓↓↓↓↓↓↓↓↓↓ 
 http://www.jfc.go.jp/k/pfcj/pdf/geppo_100926-27.pdf 
 (PDFファイル 665KB) 
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  ３．日本公庫（国民生活事業）からのお知らせ 
 
  
   ■         ■  
   ■■ セミナー情報 ■■ 
  ■         ■ 
 
 公庫では、全国各地で創業予定の方や、創業された方を対象にしたセミナー 
 を開催しています。 
  
 ＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊ 
  
 ≪北海道≫ 
 
  日 時：平成 22年 9月 9日（木）17：00～20：00  
  場 所：日本公庫 札幌支店 5F会議室 
  テーマ：競合・他社に差をつけ、ビジネスを飛躍させる！勝ち抜くための 
      マーケティング活用 
 
  ＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊ 
 
 ≪新潟県≫ 
 
  日 時：平成 22年 9月 15日(水）13：30～16：30 
  場 所：上越信用金庫 有田支店（上越市春日新田 2-5-27） 
  テーマ：合同創業支援セミナー 創業計画の立て方と資金調達方法 
 
  ＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊ 
 
 ≪山梨県≫ 
 
  日 時：平成 22年 8月 30日(月) 18：00～20：00  
  場 所：甲府商工会議所 
  テーマ：創業 初めの一歩 
 
 ＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊ 
    
 ≪愛知県≫ 
 
  日 時：平成 22年 9月 17日（金）19：00～21：00  

http://www.jfc.go.jp/k/pfcj/pdf/geppo_100926-27.pdf


  場 所：日本公庫 名古屋支店 会議室 
  テーマ：売るにはウリを明確に！知って得する販路開拓のノウハウ 
  
 ＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊ 
 
 ≪京都府≫ 
 
  日 時：平成 22年 9月 25日（土）13：30～16：30  
  場 所：ＴＫＣ近畿京滋会研修センター 
  テーマ：創業支援セミナー＆個別相談会 
  
 ＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊ 
 
 ≪広島県≫ 
  
  日 時：平成 22年 9月 9日（木）18：30～20：30  
  場 所：広島市まちづくり市民交流プラザ研修室 
  テーマ：知って得する！助成金活用術 
 
 ＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊ 
 
 ≪愛媛県≫ 
 
  日 時：平成 22年 9月 9日（木）18：00～20：00 
  場 所：日本公庫 松山支店 会議室 
  テーマ：成功事例に学ぶ！起業時に必要なマーケティング活用 
      “5つ”のポイント    
 
 ＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊ 
 
 ≪福岡県≫ 
 
  日 時：平成 22年 9月 9日（木）13：00～16：00 
  場 所：福岡県男女共同参画センター セミナールーム AB  
     （クローバープラザ内） 
  テーマ：夢をカタチに！女性がビジネスで成功する秘訣 
 
 ＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊ 
 
 
  その他、最新のセミナー情報はこちらから。 
  ↓↓↓↓↓↓↓↓↓↓ 
  http://www.jfc.go.jp/k/seminar_oshirase/index.html 
 
 
 
   ■      ■ 
  ■■ 融資制度 ■■ 
  ■      ■ 
 
 ≪事業の拡大を図る創業後間もないみなさまへ≫ 
 
 「創業フォローアップ融資」 
 
 成長が見込まれるにもかかわらず、黒字化に至っていない創業後間もない方を 
 支援するため、特別利率による低利の融資を実施しています。 
              
  詳しくはこちらをご覧ください。 
  ↓↓↓↓↓↓↓↓↓↓ 
  http://www.jfc.go.jp/k/pfcj/pdf/sougyoussienmukeyuushi.pdf 
  (PDFファイル 158KB) 
 
 

http://www.jfc.go.jp/k/seminar_oshirase/index.html
http://www.jfc.go.jp/k/pfcj/pdf/sougyoussienmukeyuushi.pdf
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  ４. 読者アンケート 
 
 「起業家応援マガジン」では、読者の皆さまのご意見・ご感想をお待ち 
 しています。よりよい誌面作りのために、皆さまの声をお聞かせ下さい！ 
 
  【ご回答はこちらから】 
  ↓↓↓↓↓↓↓↓↓↓ 
  https://krs.bz/kokukin/m/enquete 
 
 
★‥‥‥‥‥‥‥‥‥‥‥‥‥‥‥‥‥‥‥‥‥‥‥‥‥‥‥‥‥‥‥‥‥‥ 
 ☆‥‥‥‥‥‥‥‥‥‥‥‥‥‥‥‥‥‥‥‥‥‥‥‥‥‥‥‥‥‥‥‥‥ 
 
  
  ５．編集後記  
 
 xxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxx 
 
 先日、ある経営者の方にごあいさつに伺いました。 
 
 名刺交換後いただいた名刺を見ると袋状になっており、中に「5円玉」が 
 入っていました。聞くと「これからもよいご縁があるように」との気持ち 
 が入っているそうです。その方のことは強く印象に残りました。 
  
 営業の第一歩は、まずお客様に顔と名前を覚えてもらうことです。 
  私も堀内先生のアドバイスを読んで、名刺を工夫しようかな・・・。 
  
 xxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxx 
 
 次回の配信は 9月 22日の予定です。ご期待下さい。 
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  本メルマガの配信解除はこちらから。 
  ↓↓↓↓↓↓↓↓↓↓↓ 
  https://krs.bz/kokukin/m/merumaga-kaijyo 
 
  バックナンバーはこちらから 
  ↓↓↓↓↓↓↓↓↓↓↓ 
  http://www.jfc.go.jp/k/mailmagazine/backnumber/index.html 
 
 
 ～＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊・＊～  
  
 発行：日本政策金融公庫 国民生活事業本部 創業支援部 
 日本公庫 ホームページ       http://www.jfc.go.jp/ 
 日本公庫 国民生活事業ホームページ http://www.jfc.go.jp/k/ 
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  ◆◇◆◇◆◇◆     次回もお楽しみに     ◆◇◆◇◆◇◆ 
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