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　令和最初の発行です。
　平野屋物産様の取材時、包装材にお湯
（またはお水）を注ぐだけで三角形に成型
されるおにぎりを見せていただきました。
この商品の包装材はお客さまからのお声

がけで開発に至ったそうですが、これも、
出会って以降の担当者同士の永年の関係
深耕によるものとのことです。
　公庫主催の「全国ビジネス商談会」は、
全国から多様な業種のお客さまが参加さ

れます。参加される皆さまが末永くお付き
合いできる会社に出会うことができるよ
う努めてまいりますので、どうぞよろしく
お願いいたします。
� （井）

事業承継支援の取組みについて

第11回「全国ビジネス商談会」を開催しました！

日本公庫中小企業事業は、事業承継におけるお客さまの多様な課題の解決に向け、①お客さま提供用冊子である「み
らいへのバトン」や「事業承継事例集」等を活用した公庫版事業承継診断の推進、②事業承継税制等に関する情報の提
供、③お客さまのＭ＆Ａニーズに対する引き合わせ候補先の選定支援、④事業承継支援機関との連携に取り組んでいます。
事業承継に関するご相談がございましたら、支店（担当者）までお気軽にお問い合わせください。

日本公庫中小企業事業は、2019年２月25日、パシフィコ横浜において、第11回「全国ビジネス商談会」を開催し
ました。
本商談会には、当公庫のお客さまだけではなく、協賛機関から推薦のあったお客さまも加わり、全国から過去最高
の961社、約2,100名の方にご参加いただきました。
また、大手企業へ販路を拡大したいという参加企業のニーズに応え、大手企業39社を招聘しました。さらには、今
回から新たに神奈川県内の民間金融機関６機関が協賛し、それぞれ専用ブースを設置したほか、商談会の一層の活性
化を図るため、会場スペースを前回比約1.6倍に拡大しました。
参加者からは、「今まで縁がなく接触できずにいた大手企業に対して直接PRでき、
非常に良い機会であった。来年も参加したい」（参加企業）、「将来の発注候補先とし
て新たな企業と知り合うことができた」（大手企業）などの声が寄せられました。

参加企業から当日提出のあったアンケート結果
⃝商談会に参加した感想：「大変良かった」または「良かった」の回答率　89％
⃝１社あたり平均商談件数：6.5件

お客さまのＭ＆Ａニーズを支店が把握し、本部（顧客支援室）と連携して引き合わせ候補先を選定。
引き合わせにあたっては、公的支援機関である事業引継ぎ支援センターを紹介。

Ｍ＆Ａニーズに対する引き合わせ候補先選定支援の例Ｍ＆Ａニーズに対する引き合わせ候補先選定支援の例
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