
講師：ドリームゲートアドバイザー 泉 高憲氏

選客万来OFFICE 代表
有限会社イズミアンドアソシエイツ 代表取締役
1973年、大阪生まれ大阪育ち。
大学卒業後、広告会社勤務を経て2004年独立。
顧客ゼロでスタートするも、客層戦略を基軸とした営業戦術
と商品開発で初年度から数多くの上場企業などの優良顧客
と直接取引することに成功。
独立後、インターネットで開拓した顧客総年商は計測出来て
いるだけでも17.6兆円に達する。
2007年からは販売促進と企業のインターネット活用について
コンサルタント活動を開始。
単なる売上アップや集客にとどまらず、粗利益とリピート率ま
で意識した戦略は、多くの経営者から支持を得て、日本各地

の商工会議所や大学など公的機関での講演も多い。

宇都宮市民プラザにて、起業支援のプロである泉 高憲氏が講師を務めるセミナーを、2012年2月22日（水）に開催します。

【第一部】公庫からの融資制度等のご案内(18:30～18:50)

【第二部】創業・経営支援セミナー(18:50～21:00）
高収益を実現する インターネットを使った販路拡大3つの秘策

ホームページを作れば、集客に役立つと思っていませんか？ただホームページを作っただけでは、新規顧客の獲得や売上アップ
にはつながりません。
しかし、ちょっとした工夫をすることで、新規顧客の獲得や売上をアップさせることは可能です。

本セミナーでは、インターネットビジネスの現場を知り尽くし、インターネットを通じて数々の上場企業をも顧客として開拓してきた
現役社長が、事例を交えながら、インターネットを活用して高収益を実現するための3つの秘策についてお伝えいたします。

【対象者】
ＩＴ（ＩＣＴ）による販路拡大をお考えの方、創業・起業・開業をお考えの方

【内容】
1．パソコン1台でOK！販路拡大の可能性と秘策

・全国と世界があなたの商圏となる
・上場企業から依頼が殺到した事例のご紹介
・価格競争に負けず「単価の高いお客様」だけを全国から集める戦略

2．まずはホームページに訪問してもらうための秘策
・8年間の試行錯誤で明らかになった「無料でできる集客」から「効果的な広告活用法」まで
・高収益なキーワード戦略
・ブログ、Twitter、facebookの活用法

3．ホームページを訪問したお客様に購入・成約いただくための戦略
・インターネットの世界は東京よりも地方にチャンスがある
・他社との差別化に打ち勝つポジショニングの具体的戦略
・購入・成約率が上がるページレイアウト5つのポイント
・現場から生み出されたリピート率を高める方法

2012年2月22日(水) 18:30～21:00
※18：00より受付を開始いたします。

参加費： 無料
定員：50名
会場：宇都宮市民プラザ ６階 多目的ホール

(宇都宮市馬場通り4丁目1-1)

共催：日本政策金融公庫こくきん創業支援センター北関東信越
日本政策金融公庫宇都宮支店 国民生活事業
日本政策金融公庫佐野支店 国民生活事業
宇都宮商工会議所
ドリームゲート

お問合わせ：ドリームゲート事務局
TEL ：03-3356-9121 E-mail：dg-seminar@dreamgate.gr.jp

申込はWEBから → http://www.dreamgate.gr.jp/sp/kokukinseminar/utsunomiya/

講師 泉 高憲氏

参加無料



参加申込をFAXでも受付ております。
下記に必要事項をご記入の上、送信をお願い致します。 お申し込み日 年 月 日

共催：日本政策金融公庫 × 宇都宮商工会議所 × ドリームゲート

講師：ドリームゲートアドバイザー 泉 高憲氏

※ご記載頂いた個人情報は、主催者（株式会社日本政策金融公庫、株式会社プロジェクトニッポン）のみの閲覧、利用とし、当該主催者の
規定に基づき厳重に取り扱い管理を行います。尚、上記取扱権限保持者より、有益な情報をご提供させていただく場合がございます。

参加申込書 ＦＡＸ送信先 → ０３－３３５６－９１２２

http://www.dreamgate.gr.jp/sp/kokukinseminar/utsunomiya/
↑上記URLからも申込受付をしております。

◆お問い合わせ先

ドリームゲート事務局 東京都新宿区四谷1-18 綿半野原ビル別館８Ｆ
TEL：03-3356-9121 FAX：03-3356-9122 E-mail：dg-seminar@dreamgate.gr.jp
URL： http://www.dreamgate.gr.jp/

ふりがな

氏 名 生年月日：大・昭・平 年 月 日

住 所
〒 －

連 絡 先
(日中連絡可能な電話番号)

TEL ：( ) －
創業(予定)業種

携帯 ：( ) －

E-mail ＠ 創業（予定）年月 平成 年 月

Ｑ今回のセミナーを何でお知りになりましたか？(あてはまるものを一つお選びください)
・ドリームゲートの □ホームページ □メールマガジン
・日本政策金融公庫の □ホームページ □メールマガジン □窓口（チラシ） □ダイレクトメール
・その他 □創業支援機関（※）（ ） □新聞・雑誌 □知人・友人 □税理士 □その他( )

（※）中小企業基盤整備機構、商工会・商工会議所、中小企業支援センター等

セ ミ ナ ー 名

【創業・経営支援セミナー】 高収益を実現する インターネットを使った販路拡大3つの秘策

≪セミナー会場 ≫
宇都宮市民プラザ ６階 多目的ホール

≪交通案内≫
大通り「馬場町」「二荒山前」バス停下車すぐ
※なお、駐車場は、うつのみや表参道スクエア管理組合が運営している
駐車場がビルに隣接してあります。駐車料金は、初めの30分は無料
(平成24年4月末日まで)で、その後30分毎に200円です。

≪所在地≫
宇都宮市馬場通り4丁目1-1

会場はコチラ


